Plantilla en Word para presentación de propuestas técnicas

	1. CARTA DE PRESENTACIÓN
	Personalizada, máximo media página. Conecta el propósito institucional con el reto del cliente. Firma del Gestor Hub + Director del Hub.

	2. CONTEXTO DEL CLIENTE
	Formulación del problema o desafío en las propias palabras del cliente. Demostrar comprensión profunda antes de presentar la solución.

	3. PROPUESTA DE SOLUCIÓN
	Descripción del servicio o proyecto con lenguaje de beneficios. ¿Qué va a lograr el cliente? No qué actividades se van a hacer.

	4. METODOLOGÍA Y EQUIPO
	Proceso de trabajo por etapas. Tiempos. Equipo Hub asignado con perfiles. Roles claros de co-responsabilidad del cliente.

	5. CASOS Y EXPERIENCIA
	2-3 referencias de proyectos similares o capacidades demostrables. Si no hay casos reales: describir las capacidades en forma narrativa.

	6. INVERSIÓN Y MODALIDADES
	Valor total y posibles modalidades (proyecto completo, fases, servicios específicos). Opciones de pago si aplica.

	7. PRÓXIMOS PASOS Y CTA
	3 pasos claros. Fecha propuesta de inicio. Nombre y contacto del gestor. CTA directo al cierre.






